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Un guide pratigue et accessible pour apprendre agrave; neacute;gocier efficacementf ace agrave; nrsquo;importe quel
adversaire 'V ous devez conclure un accord important avec un client difficile ? Vous nrsquo;ecirc;tes plus motiveacute;
par votre poste et souhaitez solliciter votre mutation ? VVous travaillez depuis cing ans dans votre entreprise mais
Nrsquo;0sez toujours pas demander une augmentation ? \Voici autant de situations professionnelles qursquo;une
neacute;gociation rondement meneacute;e peut reacute;soudre.nbsp;Ce livre vous aidera agrave; :bull;

nbsp; Deacute;fendre vos inteacute;recirc;ts tout en respectant ceux des autresbull; nbsp; Preacute; parer et mener
agrave; bien vos pourparlersbull; nbsp;Instaurer des relations sainesnbsp;bull; nbsp;Et bien plus encore !Le mot de
Irsquo;eacute;diteur :laguo; Avec Irsquo;auteure, Florence Schandeler, nous avons chercheacute; agrave;
preacute;senter aux lecteurs les cleacute;s drsguo;une neacute;gociation reacute;ussie : des arguments valables et bien
preacute;senteacute;s, des attitudes positives, une coopeacute;ration des deux parties, une bonne preacute;paration en
termes drsquo;objectifs poursuivis, etc. raquo; Laure DelacroixAgrave; PROPOS DE LA SEacute;RIE SOMINUTES |
Coaching proLa seacuterie laguo; Coaching pro raquo; de la collection laquo; 50MINUTES raquo; srsquo;adresse
agrave; tous ceux qui, en peacute;riode de transition ou non, deacute;sirent acqueacute;rir de nouvelles
compeacute;tences, reacute;agir face agrave; une situation qui les incommaode, ou tout simplement

reacute;eacute;val uer leur eacute;quilibre de travail. Dans un style simple et dynamique, nos auteurs combinent de la
theacute;orie, des pistes de reacute;flexion, des exemples concrets et des exercices pratiques pour permettre agrave,
chacun drsquo;avancer sur le chemin de |rsquo;eacute; panoui ssement professionnel.



